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영업 전략 수립 서비스 소개서
맞춤형



우리 회사 영업력 이대로 괜찮은 걸까..?

우리 회사 영업력 진단 Check list!

영업 전문가가 영업을 담당하는가? (혹은 비영업 출신 대표님이 담당)

하루 종일 영업에만 투입되는 인력이 있는가?

영업 계약 시 내부 소화가 가능하도록 조율하는가?

인당 생산성을 관리 중인가?

현금흐름을 관리 중인가?

수금 상황을 계획적으로 관리하는가?

고객과의 팔로우업 미팅을 최소 3회 이상하는가?

미팅 전, 고객사 및 고객담당자에 대한 정보를 최대한 수집 후 미팅하는가?

영업이 들쭉날쭉하지 않고 안정되었다고 느끼는가?

영업담당자의 영업적 마인드와 태도가 훌륭하다고 생각하는가?

3~4개 ⚠ 약간 위험

5~6개 ⚠ 다소 위험

7개 이상 ⚠ 매️우 위험

진단결과
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회사는

과 

딱, 두 가지로 성장합니다
영업 능력 제품 능력


영업력이 받쳐주지 않고는, 회사의 성장은 요원합니다. 

영업은 회사의 피를 돌게 하는 혈액과 같은 역할을 합니다

Sales power

영업 능력
PRODUCT power

제품 능력



영업 프로세스 미흡

 영업은 하고 있지만, 체계적인 영업 프로세스가 미흡한 현

 고객의 유입부터, 미팅, 협상, 견적, 계약, 계약 후 관리가 부

 1차 미팅만 있고, F/up 미팅은 부족하거나 없는 현

 영업 프로세스별 대응능력 부족

영업 조직 부재

 대표 1인 혼자서 영업하는 현

 영업조직을 키울 수가 없는 현실(영업담당자 1명이면 충분

 영업조직을 세팅해 본 경험 부재

영업 마인드 & 활동 부족

 영업에 전력투구하지 못하는 현

 영업적 마인드 부족으로 기껏 획득한 영업기회를 놓치는 안타까운 현

 지속적인 고객개발 및 F/up을 통한 영업기회 획득 노력 부족

영업 전문 담당자의 부재

 대표가 개발과 영업을 뛰는 현

 영업 전문 담당자가 없는 현

 영업 전문 담당자를 채용하고 싶어도 어려운 현

 고객을 잃게 만드는 안타까운 영업스킬 능력

우리 회사 영업의 현실
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영업 능력 부족



커뮤니케이션의 문제

 전화, 카톡, 문자 등 연락을 해도 받지를 않아

 이 쪽 업계를 잘  모르는데 자꾸 전문 개발 용어를 써

 도대체 무슨 소리인지 하나도 모르겠어요

영업 태도 문제

 개발 관련 미팅인지, 개발 강의인지 모르겠네

 제품과 시장을 모른다고 무시하는 태도라 좀 화가나네

 도움을 청하러 온 고객인데, 반응이 시큰둥해요

그 외 문제

 솔직하지 못하고, 자꾸 뭔가 숨기려고 하는 듯 해

 업계 용어가 너무 어려워

 미팅에 늦고, 자료 안보내주고, 신뢰가 안가요
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고객 불만

고객이 느끼는

우리 회사의

영업 문제
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회사 내부

영업 프로세스 문제

신규 고객 발굴 미팅 견적 협상 계약 체결
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사업 환경의 급변화
IT를 위시하여, AI, 인공지능, 자율주행, 로봇 등의 기술혁신이 사회를 급변화시키고 있습니다.


국내의 경쟁 뿐만 아니라, 이제는 경쟁의 글로벌화로 심각한 위기에 처했습니다. 


이를 타개할 유일한 방법은 결국 “영업”의 성공뿐입니다.

사업 위기 증가
IT 개발의


대중화
투자 환경 냉각


정부지원사업 축소
AI, 자율주행, 드론, 로봇 등


기술의 급발전

오프 쇼어링(offshoring)

해외 인력과의 경쟁
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인바운드 영업에서

아웃바운드 영업으로 대전환이 필요

능동적 영업 | 기회 확대

인바운드 영업

아웃바운드 영업이 처음이신가요?

이제는 수동적인 인바운드 영업이 아닌

능동적이고 적극적인 아웃바운드영업을

원하시나요?

인바운드 영업

위시켓, 크몽, 캐스팅앤, 프리모아 등의

아웃소싱 프로젝트 플랫폼에 영업을

의존하셨었나요?

광고, 마케팅, 지인 네트워크 등의

불안전하고 불규칙적인 인바운드 영업에 

의존하셨나요?

광고 마케팅 네트

워크

수동적인 영업 | 영업 기회의 지속적인 축소 및 불안한 영업의 지속

고객 발굴“ “
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근본적인 문제는 무엇일까?

absence

우리 회사만을 위한 맞춤형

영업 전략의 부재

근본적인 해결책은 무엇일까?

우리 회사만을 위한 맞춤형

영업 전략의 수립

Strategy

planning

잠깐! 영업전략 수립해 보신 적은 있으신가요?
우리 회사의 문제점을 객관적으로 진단하고, 평가하고, 이에 대한 영업전략 수립은 결코 쉽지 않습니다.
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영업 전략 수립 서비스1.
우리 회사 매출 3배 확대를 위한 영업 전략 수립 필요

1주차 

영업력 종합 진단

2주차

영업력 실전 확인

3주차

영업 전략 수립 협의

4주차

영업 전략 수립 완료

 영업력 Check Lis

 매출 확인 및 평

 영업이익 확인 및 평

 인당 생산성 확

 현금흐

 영업 프로세스 확

 영업계획 및 활동 확

 영업력 종합 진단서

 고객사와의 미팅 확인(참여

 커뮤니케이션 확인 

(전화, 이메일, 문자

 고객 발굴~ 계약절차 과정별 확

 회사 영업 양식 진단/피드

 서비스 소개서 진단/피드

 홈페이지 진단/피드

 영업 마인드 셋& 태도 확인 및 평가

 타겟 시장 설

 타겟 고객/고객군 설

 영업목표 설

 영업 KPI 설

 영업 프로세스 개

 영업관리 개

 영업 CRM 사

 영업조직 활동 개선

영업 전략 수립 보고서

 맞춤형 영업전

 영업목표 설

 영업 KPI 설

 영업 프로세스 개선 제

 영업관리 개선 제안

 영업 CRM 사용 제

 영업력 종합진단 결

 영업력 실전 확인진단 결

 영업 매뉴

 그 외 다수

포함내역

GOAL!
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영업 전략 세팅 서비스2. 
영업 전략 수립도 중요하지만, 이에 대한 합니다.실행 및 안착화가 더욱 중요

우리 회사만의

영업 전략 안착


완료 !

자체적인 영업력 개선 및 세팅의 어려움을 겪지 않도록

지속적인 참여와 서포트를 통해 영업 전략 수립이 안착될 때까지

서포트 #서포트   #동반참여   #피드백   #미팅

영업 전략

수립

서포트

1개월 후 2개월 후 3개월 후 ...

서포트 서포트 서포트 서포트
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미생의 그 회사 출신 대표,


까지

풍부한 영업경험을 가진 대표가 서비스를 제공합니다

국내영 업, 해외 영업, 1인 영업, 대규모 조직 영업

인바운드 영업, 아웃바운드 영업

Career 경력사항

대우 인터내셔널(現POSCO International)


LG 상사(現LX International)


(주)포스픽 창업& CEO


DX 컨설팅㈜ 창업& CEO


영업스쿨 대표 및 운영중(영업강의, 멘토링등)

Sales history 종합상사 및 IT관련 영업 활동

 폭스바겐그룹향 자동차강판 수

 GM, VW, MAN, Gestamp, Magna, BYD 등 자동차강판 수

 삼성전자, LG전자, Electrolux, 터기 가전사, 중국 가전사향 가전강판 수

 이탈리아, 독일, 일본, 중국 등 전기강판 수

 삼성OO 아파트 관련 앱개발 프로젝

 GSOO IT 개발프로젝

 CBRE BMS(Building Management System

 센터필드 BMS 개발 프로젝

 롯데OO 개발 프로젝

 교보OO 개발 프로젝트 다

 은행권 신한OO, 우리OO 개발 프로젝

 콜롬북스 플랫폼 개발 자체 프로젝

 그 외 LMS, Platform, APP, SaaS 등 다수 프로젝트 영

 정부지원사업(예창패, 초창패등) 개발 프로젝트 영업 外 다수

DX 컨설팅 이홍열대표



프로젝트 기업 리스트
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궁금하신 점이 있으신가요?

FAQ를 확인해주세요

FAQ 바로가기
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13

매출 3배 확대를 위한

맞춤형 영업 전략 수립 서비스를

제공합니다.

서비스문의

DX 컨설팅 주식회사

이홍열 대표

E  |  tomilee@dxconsulting.co.kr


T  |  010-2294-7981
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